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最新問題: 1
検証ルールは、商談明細項目を、それが関連付けられている商談に対して評価する場合が

あります。

A.真
B.偽
Answer: (解答を表示する)
セクション：ボリュームB

最新問題: 2
AW Computingの管理者は、Salesforceへのログインに問題が発生しているユーザーに対応
しています。

管理者は、ユーザーがログインできない理由を特定するために何をすべきでしょうか？

A.セキュリティトークンを確認してください。
B.パスワード履歴を確認する。
C.パスワードポリシーを確認してください。
D.ログイン履歴を確認する
Answer: (解答を表示する)
ログイン履歴は、管理者とユーザーが最近のログイン試行に関する情報（日付、時刻、ス

テータス、送信元IPアドレス、ブラウザの種類、プラットフォーム、アプリケーション、ログ
インの種類など）を確認できるツールです。

管理者はこのツールを使用して、ログイン失敗の試行とそのエラーメッセージまたは理由

を確認することで、ユーザーがSalesforceにログインできない理由を特定できます。参照：
https://help.salesforce.com
/s/articleView?id=sf.monitoring_login_history.htm&type=5

最新問題: 3
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ノーザン・トレイル・アウトフィッターズには、2つの異なる販売プロセスがあります。1つ

はビジネスチャンス向けの4段階プロセス、もう1つはパートナーシップチャンス向けの8
段階プロセスです。どちらのプロセスも、ページレイアウトや選択リストの金額オプショ

ンが異なります。

管理者はこれらの要件を満たすために、どのような設定を行うべきでしょうか？

A.ユーザーが正確な販売段階情報を入力していることを保証する検証ルール。
B.商談タイプの選択リスト値を制御するさまざまなページレイアウト。
C.公開グループが、機会に関する記録の種類と販売プロセスを制限する。
D.異なる種類の商談ごとに、レコードの種類と販売プロセスを分けます。
Answer: D (メーッセージを残す)
レコードの種類と販売プロセスによって、さまざまな種類の商談に対して、異なるページ

レイアウト、フィールド、必須フィールド、および選択リスト値を設定できます。

参考資料：https://www.salesforceben.com/salesforce-record-types/
https://trailhead.salesforce.com/content
/learn/projects/create-an-opportunity-record-type-for-npsp/create-and-manage-stages-and-
sales-processes

最新問題: 4
Cloud Kicksのサポートマネージャーは、顧客からの問い合わせにできるだけ迅速に対応し
たいと考えています。そのため、顧客の問題解決に役立つ可能性のあるトラブルシュー

ティングのヒントを上位5つ含めた回答を依頼しています。
管理者はこれらの要件を満たすためにどのような提案をすべきでしょうか？

A.知識記事
B.割り当てルール
C.自動応答ルール
D.メールアラート
Answer: C (メーッセージを残す)

最新問題: 5
Chatterの3つの特徴は何ですか？（3つ選択してください。）
A.餌を与える
B.イベント
C.推奨事項
D.注記
E.ブックマーク
Answer: A,C,E (メーッセージを残す)

最新問題: 6
ユーザーは独自のデフォルト営業チームを作成できますか？

A.はい
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B.いいえ
Answer: (解答を表示する)
セクション：E巻

最新問題: 7
Ursa Major Solarは、設置するすべてのソーラーパネルに1年間の保証を提供します。設置
の詳細と保証情報は、「設置」というカスタムオブジェクトに記録されます。設置記録は、設

置担当者がモバイルアプリから作成します。設置が遅延したり問題が発生したりした場

合、顧客満足度を高めるため、より長い保証期間が提供される場合があります。

管理者は、保証期間の有効期限を記録するためにSalesforceをどのように設定すべきで
しょうか？

A.保証期限日のデフォルト値として数式を使用します。
B.購入した保証期間から1年を表示する数式フィールドを作成します。
C.有効期限フィールドが入力されていることを確認する検証ルールを追加します。
D.モバイルページのレイアウトに保証期限日フィールドを含める。
Answer: A (メーッセージを残す)
インストール日と保証期間（デフォルトでは 1年）に基づいて保証の有効期限を取得するに
は、管理者はインストールオブジェクトの「保証有効期限」フィールドのデフォルト値とし

て数式を使用する必要があります。数式は、DATE関数または DATEVALUE関数を使用し
てインストール日から 1年を計算できます。たとえば、DATE(YEAR(Installation_Date__c)
+ 1 , MONTH(Installation_Date__c) , DAY(Installation_Date__c))はインストール日から 1
年を返します。数式フィールドの作成、検証ルールの追加、またはモバイルページレイア

ウトへの「保証有効期限」フィールドの組み込みでは、インストール日と保証期間に基づい

て有効期限を取得することはできません。参照:
https://help.salesforce.com/s/articleView?id=sf.formula_using_date_datetime.htm&type=5

最新問題: 8
正しいテキスト

公開タグの編集および削除には、どのようなプロファイル権限が必要ですか？

Answer:
タグ

マネージャー。注：タグマネージャーは、システム管理者プロファイルではデフォルトで有

効になっています。

最新問題: 9
カスタム会計年度が有効になっている場合、標準予測は使用できませんか？

A.真
B.偽
Answer: A (メーッセージを残す)
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最新問題: 10
20,000件のレコードを返すレポートが実行された場合：
A. 2万件のレコードすべてがUIに表示されます
B. 2Kレコードを含むレポートが10個作成されます
C.レポートが失敗し、エラーが報告されます
D. UIには最初の2Kレコードが表示されます
Answer: (解答を表示する)

最新問題: 11
クラウドスケジューラーを使用すると、アクセス権限のない連絡先、見込み客、または個人

アカウントに会議の招待状を送信できます。

A.真
B.偽
Answer: (解答を表示する)

最新問題: 12
リストビューは（該当するものをすべて選択してください。）

A.レコード数表示に最大2000件のレコードを表示します
B.印刷ビューで最大1000件のレコードを印刷できます
C.個々のユーザーが有効化および無効化できます。
D.印刷リストはExcelにエクスポートできます
Answer: (解答を表示する)
セクション：ボリュームF

最新問題: 13
マトリックスレポートを定義します。

Answer:
水平方向と垂直方向の基準に基づいてデータをグリッド形式で集計します。マトリックス

レポートは、行と列の両方の合計値を提供します。マトリックスレポートは、ダッシュボー

ドコンポーネントのサポートにも使用できます。

最新問題: 14
以下のうち、ユーザーレコードを一意にする要素はどれですか？

A.メールアドレス
B.プロフィール
C.ユーザー名
D.役割
Answer: (解答を表示する)

最新問題: 15
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____________を使用して、ユーザーのプロファイルに基づいて選択リストの値をフィル
タリングまたはセグメント化します。

A.レコードの種類
B.ユーザープロフィール
C.役割階層
D.ビジネスプロセス
E.フィールドレベルセキュリティ
Answer: A (メーッセージを残す)
セクション：A巻

最新問題: 16
アカウントレコードの一括転送時に、あるユーザーから別のユーザーに転送できるレコー

ドの種類はどれですか？（2つ選択）
2つの回答を選択してください
A.関連するカスタムオブジェクトレコード
B.解決済みのケース
C.未解決事件
D.閉鎖された活動
Answer: B,C (メーッセージを残す)

有効な ADM-201問題集は GoShiken.com が提供された合格しやすい ADM-201試験
問題集！ GoShiken.comが最新の ADM-201試験問題集を提供しています。
GoShiken.com ADM-201試験問題は最新で、解答が正確でございます。最新の
GoShiken.com ADM-201問題集をゲットする人はこちら:
https://www.goshiken.com/Salesforce/ADM-201-mondaishu.html (15330%OFF問題集溶

と正解付きで 30%ｗ特別割引コード: Freepdfdumps)

最新問題: 17
役割階層について真実なことは何か

A.データの可視性を制御する
B.レコード集計予測およびレポート作成を制御する
C.必ずしも会社の組織図とは限りません
D.ユーザーごとの読み取り/書き込みルールと転送ルールを制御します。
Answer: (解答を表示する)

最新問題: 18
クラウドスケジューラの機能のうち、どれが該当しますか？ 2つ選択してください。
A.お客様ごとに異なるブランドの招待状をカスタマイズできます
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B. Salesforceユーザーのカレンダーに基づいて会議時間を自動的に提案します
C. SalesforceカレンダーをOutlookカレンダーと同期する
D.ユーザーが複数の会議時間を提案できるようにする
Answer: B,D (メーッセージを残す)

最新問題: 19
営業部長は、営業担当者の業績推移を示すレポートを求めています。月ごとの推移と、過去

6か月間の推移をまとめたレポートを希望しています。このカスタムレポートを作成するに
は、どのレポート形式を使用すればよいでしょうか？

A.マトリックスレポート。
B.概要報告書
C.表形式のレポート
Answer: A (メーッセージを残す)

最新問題: 20
Cloud Kicks社の営業担当副社長は、商談を保存できないエラーメッセージを受け取ってい
ます。

管理者は同じ編集を試みましたが、エラーは発生しませんでした。

管理者は、ユーザーが受け取っているエラーをどのように検証できますか？

A.設定監査ログを表示します。
B.ページレイアウトを編集します。
C.ユーザーとしてログインしてください。
D.共有モデルを見直す。
Answer: C,D (メーッセージを残す)

最新問題: 21
カスタムフィールドタイプをすべて選択してください。（該当するものをすべてチェックし

てください）

A.リストボックス
B.パーセント
C.番号
D.メール
E.電話
Answer: B,C,D,E (メーッセージを残す)

最新問題: 22
時間依存型のワークフローは、どのタイプのワークフロー評価基準には適合しないでしょ

うか？

A.レコードが作成されたときのみ
B.レコードが編集され、以前のルール基準を満たしていなかった場合
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C.あらゆる種類のワークフロー評価基準
D.レコードが作成または編集されるたびに
Answer: (解答を表示する)

最新問題: 23
Universal Containers社は、顧客アカウントで複数の役割が連携して作業する協働販売を導
入したいと考えています。営業担当者は割り当てられたアカウントへの完全なアクセス権

が必要ですが、カスタマーサポート担当者とセールスエンジニアは、担当する特定のアカ

ウントに関連する商談やケースへのアクセス権が必要です。営業マネージャーは、同じ

チームメンバーを複数のアカウントに自動的に追加することで、プロセスを効率化したい

と考えています。プラットフォーム管理者は、この要件を満たすためにどの機能を構成す

べきでしょうか？

A.異なるチームロールに対して、指定されたアクセスレベルを持つデフォルトのアカウン
トチームを設定します。

B.サポートチームが機会やケースにアクセスできるように、共有ルールを作成します。
C.役割階層を設定して、適切なチームにアカウントアクセスを自動的に付与します。
D.権限セットを使用して、アカウント関連のレコードへの追加アクセスを提供します。
Answer: A (メーッセージを残す)
アカウントチームは「共同販売」のために特別に設計されており、複数のユーザーが単一の

アカウントで共同作業を行うことができます。アカウントチームを使用すると、管理者は

特定の役割（例：セールスエンジニア、サポート担当者）を定義し、アカウントとその関連す

る商談およびケースに対してさまざまなレベルのアクセス（読み取り/書き込みまたは読み
取り専用）を付与できます。マネージャーの「効率化」と「

メンバーを「自動的に追加」するのではなく、管理者はユーザーにデフォルトのアカウント

チームを設定するよう促すべきです。

ユーザーが個人設定でデフォルトチームを定義すると、ボタンを1つクリックするだけで、
所有する任意のアカウントにそのチーム全体を追加できます。共有ルール（オプションB）
は、特定のコラボレーショングループではなく、基準を満たすすべてのレコードに適用さ

れるため、この要件には通常広範すぎます61。役割階層（オプションC）は垂直アクセスを提
供しますが、特定のアカウントで作業するサポート担当者やエンジニアに必要な水平方向

のプロジェクトベースのアクセスを簡単に処理できません62。権限セット（オプションD）
は機能的な権限（ユーザーができること）を付与しますが、コラボレーション方式で特定の

データレコードへのアクセスを付与しません63。

最新問題: 24
会社概要にはどのような情報が更新される可能性がありますか？

A.言語、地域、タイムゾーン
B.会計年度
C.主要連絡先および住所情報
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D.予測
E.上記のすべて
Answer: A,B,C (メーッセージを残す)
セクション：ボリュームB

最新問題: 25
キャンペーンメンバーオブジェクトに対して実行できる操作はどれですか？ 3つ選択して
ください。

A.別のオブジェクトへのカスタムルックアップフィールドを作成する
B.ビジネスアカウントをキャンペーン記録に関連付ける
C.キャンペーンメンバーレコードに関連する検証ルールを作成する
D.キャンペーンメンバーレコードからリードを連絡先に変更する
Answer: (解答を表示する)

最新問題: 26
リストビューとカンバンビューで、営業チームが最新の更新情報に基づいて取引の優先順

位付けを行えるようにする機能はどれですか？

A.ビッグディールアラート
B.レポートフィルター
C.取引変更のハイライト
D.チャンスの道
Answer: (解答を表示する)
取引変更ハイライトは、営業チームが商談の最近の変更をすばやく特定するのに役立つ

Lightning Experienceの機能です。リストビューとカンバンビューでは、「金額」または「完

了日」フィールドの変更が、7日間、緑色 (プラスの変更)または赤色 (マイナスの変更)の矢

印とテキストで強調表示されます。これにより、営業担当者とマネージャーは、各レコード

を開くことなく、価値やタイミングが最近変更された商談の優先順位を視覚的に確認でき

ます。高額取引アラート (オプション A)は、高額取引に関するメールを送信します。レポー
トフィルター (オプション B)は、一般的なデータ分析に使用します。商談パス (オプショ
ン D)は、ユーザーが段階を順を追って進めるのに役立ちますが、リスト形式で最近の
フィールドレベルのデータ変更を強調表示することはありません。

最新問題: 27
Universal Containersでは、ユーザーの所属部署によって、商談情報上でユーザーが閲覧お
よび編集できるフィールドが決まります。例えば、営業チームのユーザーは商談情報のす

べてのフィールドを編集できますが、サポートチームのユーザーはこれらのフィールドへ

の読み取り専用アクセスしかできません。

これらのチームのユーザーに対する現場レベルのセキュリティは、どの場所で管理されて

いますか？

A.役割
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B.共有ルール
C.プロフィール
D.公開グループ
Answer: (解答を表示する)
セクション：ボリュームL

最新問題: 28
システム管理者がカスタムフィールドを削除できない状況はどれですか？

A.このフィールドはページレイアウトで使用されます。
B.このフィールドはフィールド依存関係の一部です。
C.このフィールドはワークフローフィールドの更新で使用されます。
D.このフィールドはレポートで使用されます。
Answer: (解答を表示する)
セクション：第J巻

最新問題: 29
ユニバーサルコンテナーズの営業担当者は、商談に取り組む際、同業他社が同様の製品で、

同じ競合他社と競合しながら、他の商談をどのように成功させてきたかを理解する必要が

ある。

管理者はこの目的を達成するために、どの2つの機能を使用すべきでしょうか？（2つ選択
してください。）

A.ビッグディールアラート
B.機会更新リマインダー
C.チャットグループ
D.機会ダッシュボード
Answer: B,D (メーッセージを残す)
セクション：ボリュームK

最新問題: 30
空欄を埋める

レポートにおける相対日付とは何ですか？

Answer:
今日、明日、昨日、先週

最新問題: 31
Force.comプラットフォームとは何ですか？ 3つ選択してください。
A.サービスとして、ソフトウェアなしでエンタープライズアプリケーションをカスタマイ
ズ、統合、作成します。

B.ポイント＆クリック式のカスタマイズツール
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C. Salesforce.comが提供する標準アプリケーションをカスタマイズするか、独自のオンデ
マンドアプリケーションを構築する。

D.ニーズに合わせてアプリケーションをカスタマイズできます（コーディング不要）
E.標準タブとカスタムタブを新しいカスタムアプリケーションにグループ化します。
Answer: A,C,E (メーッセージを残す)
セクション：ボリュームC

有効な ADM-201問題集は GoShiken.com が提供された合格しやすい ADM-201試験
問題集！ GoShiken.comが最新の ADM-201試験問題集を提供しています。
GoShiken.com ADM-201試験問題は最新で、解答が正確でございます。最新の
GoShiken.com ADM-201問題集をゲットする人はこちら:
https://www.goshiken.com/Salesforce/ADM-201-mondaishu.html (15330%OFF問題集溶

と正解付きで 30%ｗ特別割引コード: Freepdfdumps)

最新問題: 32
レポートのサマリー行のデータを表示できるダッシュボードコンポーネントはどれです

か？（回答2つ）
A.ゲージ
B.表
C.メートル法
D.チャート
Answer: B,D (メーッセージを残す)

最新問題: 33
AW Computingの管理者は、商談が成立した際に、顧客へのウェルカムタスクとウェルカム
メールを主要連絡先に自動的に送信したいと考えています。

これを実現するのに最適な自動化ツールは何ですか？

A.検証ルール
B.送信メッセージ
C.承認プロセス
D.プロセスビルダー
Answer: D (メーッセージを残す)
説明

Process Builderは、特定の条件が満たされたときにアクションを実行するレコードトリ
ガーフローを作成することで、ビジネスプロセスを自動化するために使用できるツールで

す。この場合、Process Builderを使用して、商談が成約したときに実行され、主要連絡先へ
のクライアントウェルカムタスクとウェルカムメールを作成するフローを作成できます。

参考資料：
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https://help.salesforce.com/s/articleView?id=sf.process_which_tool.htm&type=5

最新問題: 34
Cloud Kicks社の営業マネージャーは、30%を超える割引は営業担当副社長の承認が必要で
あり、10%を超える割引はユーザーの上司の承認が必要であるという業務プロセスを構築
したいと考えています。管理者は承認プロセスの作成を担当することになりました。

管理者はこの承認プロセスを設定する前に、どのような2つの点を検討する必要があります
か？

2つの回答を選択してください
A.営業ユーザーのユーザー詳細ページのマネージャー標準フィールドに値を入力します。
B. 2つの別々の承認プロセスを設定します。
C.提出者が承認者を手動で選択できるようにする。
D.商談にカスタム割引フィールドを作成して、割引額を記録します。
Answer: (解答を表示する)

最新問題: 35
ドリームハウス・リアルティのイベントマネージャーは、成功を収めたオープンハウスから

有望な見込み客を獲得しており、その見込み客を関連するビジネスチャンスへと繋げる必

要がある。

キャンペーン側が関連するキャンペーンメンバーの履歴を保持することから、これはどの

ように実現されるべきでしょうか？

A.リードを削除し、新しい連絡先と商談を作成します。
B.リードを複製し、複製したレコードを連絡先に変換します。
C.キャンペーンメンバーの詳細ページからリードを変換します。
D.キャンペーンメンバーの詳細ページから連絡先を追加します。
Answer: C (メーッセージを残す)
説明

キャンペーンに関連付けられたリードから連絡先と商談を作成し、キャンペーンメンバー

の履歴を保持するには、管理者はキャンペーンメンバーの詳細ページからリードを変換す

る必要があります。これにより、キャンペーンにリンクされた連絡先、アカウント、および

商談が自動的に作成されます。連絡先を削除、複製、または追加しても、キャンペーンメン

バーの履歴は保持されません。参照:
https://help.salesforce.com/s/articleView?id=sf.campaigns_leads.htm&type=5

最新問題: 36
空欄を埋める

説明がマスター/ディテールかルックアップかを判断します。子要素のルックアップフィー
ルドは常に必須です。

Answer:
マスター/ディテール
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最新問題: 37
DreamHouse Realtyの管理者は、エージェントの能力とスキルに基づいて案件を割り当て
る、より簡単な方法を求めている。

この要件を満たすために、管理者はどの機能を有効にすべきでしょうか？

A.テリトリーマネジメント
B.知識管理
C.エスカレーションルール
D.オムニチャネル
Answer: D (メーッセージを残す)

最新問題: 38
お客様から特注色の容器のご要望をいただいておりますが、現在、標準在庫には含まれて

おりません。

経営陣は、カスタムカラーをアドオンアイテムとして追加することを決定しました。

Salesforce。営業担当者が商談の合計金額にカスタムカラーを追加できるようにするには、
管理者はどのような操作を行うべきですか？

A.価格表にカスタムカラーを新しい商品として追加します。
B.注文にカスタムカラーを新しい商品として追加します。
C.カスタムカラーリングの機会に関連する新しいカスタムオブジェクトを作成します
D.商談に「カスタムカラー」というラベルの新しいフィールドを追加します。
Answer: D (メーッセージを残す)

最新問題: 39
詳細ページを見ている場合、それがどのようなレコードタイプであるかを知ることはでき

ますか？

A.はい
B.いいえ
Answer: B (メーッセージを残す)
セクション：第J巻
説明

最新問題: 40
AppExchangeパッケージを AppExchangeからインストールまたはアンインストールで
きる権限を持つユーザー

A. AppExchangeパッケージをご覧ください
B. AppExchangeパッケージ一覧
C. AppExchangeパッケージを表示
D. AppExchangeパッケージをダウンロードする
Answer: D (メーッセージを残す)
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最新問題: 41
システム管理者は、テレセールスチームがオフィス外からSalesforceにログインできない
ようにする必要がある。

彼は/彼女はどのようにしてこれを実現するのだろうか？
A.この機能を有効にする必要があるため、salesforce.comにお問い合わせください。
B.これを実行する方法はありません
C.設定｜セキュリティ制御｜ネットワークアクセスで、チームのIPアドレス範囲を指定し
ます。

D.チームのプロファイルにIPアドレスの範囲を追加します
Answer: (解答を表示する)

最新問題: 42
ページレイアウトは、以下に基づいてユーザーに割り当てられます。正しい選択肢を選択

してください。

A.レイアウトプロパティ
B.セールスフォースの黄金律
C.割り当て設定
D.デフォルト設定
E.プロフィール設定
Answer: E (メーッセージを残す)

最新問題: 43
営業マネージャーは、部門内のすべての営業担当者が、ユーザーごとの月間成約/受注総額
を表示するダッシュボードを閲覧できるようにしたいと考えています。商談共有モデルは

非公開です。

管理者はこの要件をどのように満たすことができるでしょうか？

A.営業マネージャーに、ユーザー別商談レポートからダッシュボードを作成し、彼女のプ
ライベートダッシュボードフォルダに保存するように依頼してください。

B.ユーザー別商談レポートからダッシュボードを作成し、実行ユーザーとして営業マネー
ジャーを選択して、プライベートダッシュボードフォルダに保存します。

C.営業マネージャーに、ユーザー別商談レポートからダッシュボードを作成し、「自分の

ダッシュボードを表示」を選択して、共有ダッシュボードフォルダに保存するように依頼し

ます。

D.ユーザー別商談レポートからダッシュボードを作成し、共有ダッシュボードフォルダに
動的ダッシュボードとして保存します。

Answer: D (メーッセージを残す)

最新問題: 44
次のうち、SFDCに記録される「アクティビティ」ではないものはどれですか？
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A.通話記録（通話終了後）
B.イベント
C.文字盤
D.メール
E.タスク
Answer: (解答を表示する)

最新問題: 45
どのレポート形式が、データの並べ替えと小計を含む表形式のデータ一覧を提供します

か。

A.マトリックス
B.表形式
C.概要
Answer: C (メーッセージを残す)
セクション：ボリュームF

最新問題: 46
データストレージには以下のものが含まれます。（該当するものをすべて選択してくださ

い。）

A. Salesforce Chatter
B.添付ファイル
C.事例
D.メールメッセージ
E.アイデア
Answer: C,D,E (メーッセージを残す)
セクション：第1巻

有効な ADM-201問題集は GoShiken.com が提供された合格しやすい ADM-201試験
問題集！ GoShiken.comが最新の ADM-201試験問題集を提供しています。
GoShiken.com ADM-201試験問題は最新で、解答が正確でございます。最新の
GoShiken.com ADM-201問題集をゲットする人はこちら:
https://www.goshiken.com/Salesforce/ADM-201-mondaishu.html (15330%OFF問題集溶

と正解付きで 30%ｗ特別割引コード: Freepdfdumps)

最新問題: 47
標準オブジェクトのラベルを変更すると、Salesforceのすべてのタブにある標準リスト
ビューの名前が自動的に変更されます。

A.真
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B.偽
Answer: B (メーッセージを残す)
セクション：第1巻

最新問題: 48
ユニバーサルコンテナの販売管理では、各アカウントレコードに以下の情報を表示する必

要があります。成約済みの商談の総数未成約の商談の総数システム管理者はこの要件を

満たすためにどの機能を使用すべきでしょうか？

A.クロスオブジェクト数式フィールド
B.関連リスト内の計算列
C.集計項目
D.フィールド更新を伴うワークフロールール
Answer: C (メーッセージを残す)

最新問題: 49
誰が記録を削除できますか？

Answer:
個々のレコードを削除する権限は、管理者、レコード所有者、レコード所有者より上位の役

割階層に属するユーザー、および「フルアクセス」権限が付与されたユーザーによって制御

されます。

最新問題: 50
Cloud Kicksでは、靴オブジェクトの組織全体での共有設定がデフォルトで非公開になって
います。営業マネージャーは、チームに所属するすべての営業担当者の靴の記録を含むレ

ポートを閲覧できる必要があります。

管理者は、レポートへの適切なアクセス権限を付与するために、どの3つの項目を設定すべ
きでしょうか？

3つの回答を選択してください
A.カスタムレポートタイプ。
B.フォルダへのアクセス
C.レポート購読
D.フィールドレベルのセキュリティ
Answer: A,B,D (メーッセージを残す)
説明

チームの全営業担当者の靴の販売記録を含むレポートへの適切なアクセス権限を付与する

ために、管理者は次の3つの項目を設定する必要があります。
靴オブジェクトとそのフィールドを含むカスタムレポートタイプ

フォルダへのアクセス権限により、営業マネージャーとそのチームメンバーは、そのフォ

ルダ内のレポートを表示および実行できます。フィールドレベルのセキュリティにより、

営業マネージャーとそのチームメンバーは、靴オブジェクトのすべてのフィールドを表示
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できます。レポートの購読は、レポートのスケジュール設定と配信に役立ちますが、レポー

ト自体へのアクセスには影響しません。参考資料:
https://help.salesforce.com/s/articleView?
id=sf.reports_builder_create_report_type.htm&type=5
https://help.salesforce.com/s/articleView?id=sf.reports_manage_folders.htm&type=5
https://help.salesforce.com/s/articleView?id=sf.admin_fls.htm&type=5

最新問題: 51
シミュレーション

プロフィールと役割の違いは何ですか？

Answer:
答えは以下をご覧ください

説明／参考資料：

Explanation:プロファイルは、ユーザーがレコードに対して実行できる操作（読み取り、作
成、編集、削除）を制御します。ロールは、ユーザーが組織のデータに対して持つ可視性のレ

ベルを制御します。

最新問題: 52
管理者は、組織内で行われた最近の構成変更を確認するために、どのツールを使用すべき

でしょうか？

A.重要なアップデート
B.デバッグログ
C.監査証跡の設定
D.フィールド履歴追跡
Answer: C (メーッセージを残す)
セットアップ監査証跡は、管理者が組織内で行われた最近の構成変更を確認できるツール

です。

この機能では、組織内のユーザーが行った最大180日間の設定変更の一覧を、日付、時刻、
ユーザー、変更の種類を含めて表示します。これにより、管理者は誰がいつどのような変更

を行ったかを追跡し、設定変更によって発生した問題のトラブルシューティングを行うこ

とができます。重要な更新は、組織に影響を与える可能性のある新機能や機能強化につい

て管理者に通知するものであり、ユーザーが行った設定変更は表示されません。

デバッグログは、トランザクションの実行時または単体テストの実行時に発生するデータ

ベース操作、システムプロセス、およびエラーの記録です。ユーザーが行った構成変更は表

示されません。フィールド履歴追跡は、管理者がレコードの特定のフィールドの値の変更

を追跡できる機能です。セットアップで行われた構成変更は表示されません。参照:
https://help.salesforce.com/s/articleView?
id=sf.monitorsetup.htm&type=5

最新問題: 53
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リードコンバージョン時に検証ルールは適用されますか？

A.はい
B.いいえ
Answer: B (メーッセージを残す)
セクション：D巻

最新問題: 54
Ursa Major Solar社の管理者がワークフロールールを設定しています。
このような状況において、管理者が考慮すべき2つの点は何ですか？
2つの回答を選択してください
A.新しいルールが有効になると、既存のレコードがそれぞれ評価されます。
B.ルールは、レコードの作成時または編集時に評価できます。
C.ルールアクションは即座に実行されることも、時間に基づいて実行されることもありま
す。

D.データインポートウィザードを使用する前に、ルールを無効にする必要があります。
Answer: C (メーッセージを残す)

最新問題: 55
Connect Offlineで制御フィールドと従属フィールドが利用可能な場合...
A.片方を編集すると、もう片方も自動的に更新されます。
B.両者間の論理は利用できません
C.制御フィールドのみ編集できます
D.依存フィールドのみ編集できます
Answer: B (メーッセージを残す)
セクション：第J巻

最新問題: 56
正しいテキスト

読み取り専用プロファイルを定義します。

Answer:
できる

レコードのみを表示する

最新問題: 57
データ検証に関して、以下の記述のうち正しいものはどれですか？

A.データ検証は、データの整合性を確保し、ページレイアウトでフィールドを必須項目に
することができます。

B.データ検証により、レコードの重複を防ぐことができます
C.ユーザーが保存ボタンをクリックした後、クライアントマシン上でデータ検証が実行さ
れます。
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D. APIおよびインポート操作を使用する場合、データ検証ルールは適用されません
E.検証ルールはユーザーが有効化／無効化できます
Answer: A,B (メーッセージを残す)
セクション：D巻

最新問題: 58
Salesforceのコンタクトマネージャー版で、アカウントと連絡先をエクスポートするには
どうすればよいですか？

A.「設定 >管理設定 >データ管理 >エクスポート」から週次データエクスポートを使用し

て、これらのレコードをエクスポートします。

B.コンタクトマネージャーにはエクスポートオプションがありません
C. Connect for Outlookを使用してください。Salesforce for OutlookはAPIなしでは動作し
ません。

D.連絡先マネージャーには週次エクスポート機能がないため、代わりにOutlook用の
Salesforceをインストールできます。
E.これらのレコードに関するレポートを作成し、「詳細のエクスポート」ボタンを使用でき

ます。

Answer: (解答を表示する)

最新問題: 59
空欄を埋めなさい。

デフォルトのロケールはどのような影響をもたらしますか？

Answer:
答えは以下をご覧ください

説明／参考資料：

Explanation:日付と数値フィールドのフォーマット。

最新問題: 60
個人アカウントをビジネスアカウントの連絡先に関連付けることは可能ですか？

A.偽
B.真
Answer: A (メーッセージを残す)

最新問題: 61
レコードの編集：次のうち、正しくないのはどれですか？フィールドを編集するには、次の

方法があります。

A.ビルに電話して、私のフィールドを編集してもらう
B.フィールド内をダブルクリックしてデータを追加または編集します。
C.リストビュー内で複数のレコードを選択し、それらを一度に編集する
D.レコード詳細ページ内の「編集」ボタンをクリックする
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Answer: A (メーッセージを残す)

有効な ADM-201問題集は GoShiken.com が提供された合格しやすい ADM-201試験
問題集！ GoShiken.comが最新の ADM-201試験問題集を提供しています。
GoShiken.com ADM-201試験問題は最新で、解答が正確でございます。最新の
GoShiken.com ADM-201問題集をゲットする人はこちら:
https://www.goshiken.com/Salesforce/ADM-201-mondaishu.html (15330%OFF問題集溶

と正解付きで 30%ｗ特別割引コード: Freepdfdumps)

最新問題: 62
ユニバーサル・コンテナーズには、営業チームAと営業チームBの2つの営業チームがありま

す。各チームはそれぞれ役割階層において独自の役割を担っています。両チームの役割は、

同じマネージャーの役割の下位にあります。

管理者は、営業チームAが所有する記録を営業チームBとどのように共有すべきでしょう
か？

A.オーナーベースの共有
B.手動共有を使用する
C.階層型共有
D.基準に基づく共有
Answer: (解答を表示する)

最新問題: 63
Ursa Major Solarの管理者は、今年変更されたアカウントを「ホット」評価で絞り込む新しい

ホットアカウントレポートの作成を完了しました。このレポートは営業チーム全体に共有

されました。しかし、一部のユーザーは、昨年から変更されていないアカウントや、評価が

「コールド」のアカウントが表示されていることに気づいています。

管理者は、レポートがすべてのユーザーに対して意図どおりに機能するようにするため

に、どのような対策を講じるべきでしょうか？

A.バケット化を使用してフィルタを作成します。
B.プライベートフォルダにレポートを作成します。
C.レポートフィルターをロックします。
D.クロスオブジェクトフィルターを使用します。
Answer: C (メーッセージを残す)

最新問題: 64
以下のコンポーネントのうち、顧客が自身の問題に対する解決策を自力で見つけることを

可能にするものはどれですか？

A.コールセンター
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B.メール
C.猫
D.顧客ポータル
Answer: D (メーッセージを残す)
セクション：ボリュームF
説明

最新問題: 65
ビジュアルフォースページでインライン編集は利用できますか？

A.真
B.偽
Answer: A (メーッセージを残す)

最新問題: 66
以下はカスタムビジネスオブジェクトですが、例外があります。

A.データベース内のテーブルと関連付ける
B.貴社のビジネスに関連する重要な情報を収集する
C. Force.comビルダーを使用して独自のオブジェクトを作成します
D.標準Salesforce.comオブジェクト
E.上記のすべて
Answer: (解答を表示する)

最新問題: 67
ノーザン・トレイル・アウトフィッターズのマーケティングディレクターは、リードステー

タス欄を「適格」とマークするために、予算欄に情報を入力するよう要求しました。

管理者はこの要求を満たすためにどのツールを使用すべきでしょうか？

A.リード変換。
B.必須項目。
C.ワークフロールール
D.検証ルール
Answer: (解答を表示する)
説明

検証ルールは、特定の基準を満たさないレコードの保存をユーザーが行えないようにする

ことで、データ品質とビジネスロジックを強制するために使用できるツールです。この場

合、リードオブジェクトに検証ルールを作成し、リードステータスフィールドが「適格」と

マークされ、予算フィールドが空白の場合にエラーメッセージを表示するように設定でき

ます。

参考資料：https://help.salesforce.com/s/articleView?
id=sf.fields_about_validation_rules.htm&type=5
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最新問題: 68
ユーザーがユーザーインターフェース経由でSalesforceにログインする際、システムは認
証のためにどの2つの設定を確認しますか？
2つの回答を選択してください
A. APIログイン時の二要素認証に対するユーザーの権限
B.役割IPアドレス制限
C.ユーザープロフィールのログイン時間制限
D.ユーザーインターフェースログイン時の二要素認証のユーザー権限
Answer: C,D (メーッセージを残す)
ユーザーがユーザーインターフェイス経由でSalesforceにログインすると、システムはプ
ロファイル設定と権限に基づいて認証を確認します。設定の1つはログイン時間で、プロ
ファイルに基づいてユーザーがSalesforceにログインできる時間帯を指定します。もう1つ
の設定はユーザーインターフェイスログインの2要素認証権限で、ユーザーはユーザーイン
ターフェイス経由でSalesforceにログインする際に、ユーザー名とパスワードに加えて確
認コードを入力する必要があります。参照: https://help.salesforce.com/s
/articleView?
id=sf.users_profiles_loginhours.htm&type=5https://help.salesforce.com/s/articleView?id=sf.
security_2fa_perm_ui_logins.htm&type=5

最新問題: 69
ユニバーサル・コンテナーズ社の営業マネージャーは、3人のユーザーにキャンペーンの閲

覧および編集権限を付与したいと考えています。管理者はこの要件をどのように満たすべ

きでしょうか？

A.営業ユーザープロファイルを複製し、キャンペーンの読み取りおよび編集アクセスを設
定します。

B.キャンペーンに対して、読み取りと編集のアクセス権を持つ権限セットを作成します。
C.営業ユーザープロファイルにキャンペーンの読み取りおよび編集アクセス権を追加し
ます。

D.管理者プロファイルにユーザーを割り当てて、完全なアクセス権限を付与します。
Answer: B (メーッセージを残す)

最新問題: 70
クラウドキックスの管理者は、ユーザーがSalesforceで繰り返しタスクを追加できないと
いう報告を受けた。

管理者は、ユーザーがこれを実行できるようにするために、どの2つの解決策を使用します
か？

2つの回答を選択してください
A.アクティビティ設定で繰り返しタスクの作成を有効にする
B.共有アクティビティを無効にします。
C.ページレイアウトに「繰り返しタスクシリーズを作成」フィールドを追加する
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D.タスク通知サービスをオンにします。
Answer: A,C (メーッセージを残す)
説明

Salesforceでユーザーが繰り返しタスクを追加できるようにするには、管理者は2つのこと
を行う必要があります。1つ目は、設定のアクティビティ設定で繰り返しタスクの作成を有
効にすることです。2つ目は、タスクのページレイアウトに「繰り返しタスクシリーズの作

成」フィールドを追加することです。これにより、ユーザーは指定した頻度と終了日に基づ

いて繰り返される一連のタスクを作成できるようになります。参考資料：

https://help.salesforce.com/s/articleView?id=sf.tasks_repeating.htm&type=5

最新問題: 71
アカウントとマスター/ディテール関係を持つ「ウィジェット」というカスタムオブジェク

トがあるとします。ウィジェットが関連付けられているアカウントを削除するとどうなり

ますか？

A.アカウントは削除されましたが、ウィジェットはSalesforce CRMに残ります。
B.ウィジェットが削除されました
C.関連付けられている「ウィジェット」を削除せずにアカウントを削除することはできま

せん。

Answer: B (メーッセージを残す)

最新問題: 72
営業担当者が退職したため、管理者は、その担当者が担当していたすべての顧客と商談を

新しい営業担当者に再割り当てし、チーム体制は現状維持するよう指示された。

管理者はこの目的を達成するためにどのツールを使用すべきでしょうか？

A.データローダー
B.質量移動ツール
C.データインポートウィザード
D. Dataloader.io
Answer: B (メーッセージを残す)
一括転送ツールを使用すると、既存のチームメンバーを維持したまま、一度に最大 250件
のレコードをあるユーザーから別のユーザーに転送できます。このツールは、設定からク

イック検索ボックスに「レコードの一括転送」と入力してアクセスできます。参考資料:
https://help.salesforce.com/s/articleView?id=sf.mass_transfer_overview.htm&type=5

最新問題: 73
1つのプロフィールには複数のユーザーが登録できますが、1人のユーザーは1つのプロ
フィールしか持つことができません。

A.真
B.偽
Answer: A (メーッセージを残す)
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最新問題: 74
リードコンバージョンプロセスを設定する際に考慮すべき2つのポイントは何ですか？
2つの回答を選択してください
A.カスタムリードフィールドをカスタムオブジェクトフィールドにマッピングできます。
B.標準のリードフィールドは、アカウント、連絡先、および商談フィールドに自動的に変換
されます。

C.ロールアップ集計リードフィールドをカスタム連絡先フィールドにマッピングできま
す。

D.カスタムリードフィールドは、アカウント、連絡先、および商談フィールドにマッピング
できます。

Answer: B,D (メーッセージを残す)

最新問題: 75
空欄を埋めなさい。

マトリックスレポートを定義します。

Answer:
答えは以下をご覧ください

説明／参考資料：

Explanation:グリッド内のデータを水平方向と垂直方向の基準に基づいて集計します。マト
リックスレポートは、行と列の両方の合計値を提供します。マトリックスレポートは、ダッ

シュボードコンポーネントのサポートにも使用できます。

最新問題: 76
管理者はService Cloudコンソールでどのようなカスタマイズを行うことができますか？
A.レコードがプライマリタブとして開くか、サブタブとして開くか
B.ハイライトパネルに表示されるフィールド
C.アクティビティ履歴関連リストのないオブジェクトに対して表示されるインタラク
ションログフィールド

D.ソフトフォンがフッターまたはサイドバーに表示されるかどうか
E.ナビゲーションタブに表示されるオブジェクト
Answer: A,B,E (メーッセージを残す)
セクション：ボリュームC

有効な ADM-201問題集は GoShiken.com が提供された合格しやすい ADM-201試験
問題集！ GoShiken.comが最新の ADM-201試験問題集を提供しています。
GoShiken.com ADM-201試験問題は最新で、解答が正確でございます。最新の
GoShiken.com ADM-201問題集をゲットする人はこちら:
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https://www.goshiken.com/Salesforce/ADM-201-mondaishu.html (15330%OFF問題集溶

と正解付きで 30%ｗ特別割引コード: Freepdfdumps)

最新問題: 77
ソリューションカテゴリに関するカスタムレポートを作成できます。ソリューションカテ

ゴリはリストビューで利用可能です。

A.真
B.偽
Answer: B (メーッセージを残す)
セクション：第J巻

最新問題: 78
ユニバーサルコンテナーズには、営業チームAと営業チームBの2つの営業チームがありま
す。

各チームは役割階層においてそれぞれ独自の役割を担っています。どちらの役割も同じマ

ネージャーの役割の下位にあります。

管理者は、営業チームAが所有する記録を営業チームBとどのように共有すべきでしょう
か？

A.階層型共有
B.オーナーベースの共有
C.基準に基づく共有
D.手動共有を使用する
Answer: B (メーッセージを残す)

最新問題: 79
条件付きハイライトは、どのような用途には使用できませんか？

A.上記以外
B.概要レポート
C.表形式レポート
D.マトリックスレポート
Answer: C (メーッセージを残す)

最新問題: 80
承認プロセスからレコードを一括削除することはできません。レコードの削除は1件ずつ行
う必要があります。

A.真
B.偽
Answer: B (メーッセージを残す)

最新問題: 81
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自分以外の実行ユーザーを指定するには、どの権限が必要ですか？

A.すべてのデータを見る
B.すべてのデータを変更する
C.すべてのデータを表示
D.すべてのデータを変更する
Answer: (解答を表示する)

最新問題: 82
ユニバーサル・コンテナ社の営業担当副社長は、「口頭合意」を新たな商談ステージとして追

加するよう依頼しました。管理者はこの新しい選択リスト値をステージフィールドに追加

しましたが、ユーザーがこの新しい値を使用できないことがわかりました。管理者はどう

すればよいでしょうか？

A.新しい値がアクティブとしてマークされていることを確認してください
B.適切なレコードタイプに新しい値を追加します。
C.適切な販売プロセスに新たな価値を追加する
D. 10段階の値の制限を超えていないことを確認してください
Answer: C (メーッセージを残す)

最新問題: 83
Ursa Major Solar社のコールセンターマネージャーは、エージェントがケースの発生元、ス
テータス、担当者ごとに詳細を確認できるケースダッシュボードを提供したいと考えてい

ます。プラットフォーム管理者は、この要望を満たすためにダッシュボードに何を追加す

べきでしょうか？

A.ダッシュボードフィルター
B.ダッシュボードウィジェット
C.組み合わせ表
D.バケットコラム
Answer: A (メーッセージを残す)
ユーザーが「ドリルダウン」したり、異なるデータサブセットを切り替えたりできる単一の

ダッシュボードを提供するには、管理者はダッシュボードフィルターを追加する必要があ

ります。ダッシュボードフィルターを使用すると、マネージャーまたはエージェントは値

（例：「発信元 =電話」または「ステータス =新規」）を選択でき、ダッシュボード上のすべて

のコンポーネントが即座に更新され、その条件に一致するデータのみが表示されま

す。Salesforceでは、ダッシュボードごとに最大 3つのフィルターが許可されており、発信
元、ステータス、および所有者のリクエストに完全に対応できます。バケット列（オプショ

ン D）はレポート内のデータをグループ化できますが、ダッシュボード自体でインタラク
ティブな「ドリルダウン」機能は提供しません。ウィジェット（オプション B）はコンポーネ

ント自体であり、複合チャート（オプション C）は 1つのビジュアルで複数のデータセット
を表示しますが、フィルタリング機能は提供しません。
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最新問題: 84
「暗号化テキスト」フィールドタイプの最大長はどれくらいですか？

A. 255
B. 128
C. 256
D. 191
Answer: D (メーッセージを残す)

最新問題: 85
複数の承認者が、承認プロセスによって適用された割引の承認依頼を受け取りました。承

認者Aが依頼を却下し、その後、承認者Bが承認しました。この場合、依頼は承認されます
か、それとも却下されますか？（承認者は複数いるため、承認が必要なのは1人だけだと仮
定します。）

A.承認済み
B.承認者間の意見の相違により、承認が保留段階に変更されました
C.承認プロセスは取り消されました
D.拒否
Answer: D (メーッセージを残す)

最新問題: 86
Northern Trail Outfittersでは、新規アカウント作成時にフィールド値を自動的に設定する新
しいワークフローを導入しました。

フローはプロセスによって起動されますが、フローが正しく動作していません。プラット

フォーム管理者は、この問題を特定するために何をすべきでしょうか？

A.セットアップ監査ログを表示し、エラーがないか確認してください。
B.メールログを設定し、送信エラーログを確認します。
C. Flow Builderのネイティブデバッグ機能を使用します。
D.フローログレベルでデバッグログを確認します。
Answer: C (メーッセージを残す)
フローのトラブルシューティングを最も効率的かつ詳細に行うには、フロービルダーのネ

イティブデバッグ機能を使用するのが最適です。このツールを使用すると、プラット

フォーム管理者は安全な環境でフローを「実行」し、レコードの作成または更新をシミュ

レートできます。フローの実行中、デバッガーはステップバイステップのパネルを提供し、

変数がどのように割り当てられたか、「決定」要素でどのパスが使用されたか、そしてエ

ラーが発生したかどうかを正確に示します。

「更新」または「作成」要素が失敗しました。エラーが発生した箇所が明示的に示され、詳細

なエラーメッセージが表示されます。一般的なデバッグログ（オプション D）ではフロー情
報をキャプチャできますが、読み取りがはるかに難しく、特定のトレースフラグを設定す

る必要があります。セットアップ監査証跡（オプション A）には構成変更のみが表示され、実
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行時エラーは表示されません。メールログ（オプション B）は、フローがメールの送信に失敗
した場合にのみ役立ちます。フローデバッガーは、自動化を有効にする前に、管理者がロ

ジックを洗練し、問題を修正するための主要なツールです。

最新問題: 87
ワークフロールールはコンバージョン済みのリードではトリガーされない

A.真
B.偽
Answer: A (メーッセージを残す)
説明／参考資料：

説明／参考資料：

ワークフロールールは、組織でリード変換の検証とトリガーが有効になっている場合にの

み、変換されたリードに対して実行されます。

最新問題: 88
Lightning for Outlookレイアウトは、どの 2つのオプションに割り当てることができます
か？

2つの回答を選択してください
A.ユーザー
B.チーム
C.プロフィール
D.役割
Answer: C (メーッセージを残す)

最新問題: 89
カスタムオブジェクトにおけるマスター/ディテール関係について、次のうち正しいものは
どれですか？

A.共有は親から継承されます
B.親を削除した場合は、子を手動で削除する必要があります
C.レポート作成には子フィールドのみが利用可能です。
D.ルックアップフィールドの子要素は必須です
Answer: A,D (メーッセージを残す)
セクション：ボリュームB

最新問題: 90
営業担当者Aは、コンテンツライブラリから価格ガイドを営業担当者Bと共有した。
営業担当者Bから、価格ガイドが入手できないとの報告がありました。管理者はこの問題を
どのようにトラブルシューティングすべきでしょうか？

A.発行日を確認する
B.タグ付けルールを確認する
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C.メンバー設定を確認する
D.検索結果を確認する
Answer: A (メーッセージを残す)

最新問題: 91
リードコンバージョンのマッピングフィールドに関して、次のうち正しいものはどれです

か（複数正解可）：

A.長さの異なる数値、通貨、またはパーセンテージのフィールドをマッピングできます。
B.自動採番フィールドを選択リストにマッピングできます
C.テキストまたはテキストエリアを長文テキストエリアフィールドにマッピングできま
す

D.自動採番フィールドをテキストまたはテキストエリアタイプのフィールドにマッピン
グすることはできません

E.テキストフィールドと選択リストフィールドの間でマッピングできます
F.リード変換用のカスタムフィールドのデータ型を変更すると、そのリードフィールドの
マッピングが削除されます。

Answer: B,C,E,F (メーッセージを残す)

有効な ADM-201問題集は GoShiken.com が提供された合格しやすい ADM-201試験
問題集！ GoShiken.comが最新の ADM-201試験問題集を提供しています。
GoShiken.com ADM-201試験問題は最新で、解答が正確でございます。最新の
GoShiken.com ADM-201問題集をゲットする人はこちら:
https://www.goshiken.com/Salesforce/ADM-201-mondaishu.html (15330%OFF問題集溶

と正解付きで 30%ｗ特別割引コード: Freepdfdumps)

最新問題: 92
レポートをエクスポートする際に使用できるファイル形式はどれですか？

A.カンマ区切り形式 (.csv)
B.レポートをエクスポートすることはできません。メールで送信することのみ可能です。
C. PDF
D. Excel (.xls)
Answer: A,D (メーッセージを残す)

最新問題: 93
組織内にアカウントレコードへの閲覧アクセス権を持たないユーザーがいる場合は、アカ

ウントのOWDを次のように設定する必要があります。
A.プライベート
B.上記以外
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C.公開読み取り/書き込み/転送
D.公開読み取り専用
Answer: (解答を表示する)

最新問題: 94
ユーザーオブジェクトの「既定の部門」フィールドについて、次のうち正しいものはどれで

すか？

A.ユーザーが明示的に別の部門を設定しない限り、ユーザーが作成するすべての新規アカ
ウントおよびリードにデフォルトで適用される部門です。ユーザーが既に部門が割り当て

られているアカウントまたはその他のレコードに関連するレコードを作成する場合、新し

いレコードは既存のレコードの部門に割り当てられ、デフォルトの部門は使用されませ

ん。この設定は、ユーザーが他の部門のレコードを表示または作成することを制限するも

のではありません。

ユーザーは所属部署を変更できません。この機能は、データ区分に部署を使用している組

織でのみ利用可能です。

B.ユーザーが明示的に別の部門を設定しない限り、ユーザーが作成するすべての新規アカ
ウントおよびリードにデフォルトで適用される部門です。ユーザーが既に部門が割り当て

られているアカウントまたはその他のレコードに関連するレコードを作成する場合、新し

いレコードは既存のレコードの部門に割り当てられ、デフォルトの部門は使用されませ

ん。この設定は、ユーザーが他の部門のレコードを表示または作成することを制限するも

のではありません。

ユーザーはいつでも所属部署を変更できます。この機能は、データ区分に部署を使用して

いる組織でのみ利用可能です。

C.ユーザーが明示的に別の部門を設定しない限り、ユーザーが作成するすべての新規アカ
ウントとリードにデフォルトで適用される部門です。ユーザーが既に部門が割り当てられ

ているアカウントまたはその他のレコードに関連するレコードを作成すると、新しいレ

コードは既存のレコードの部門に割り当てられ、デフォルトの部門は使用されません。こ

の設定により、ユーザーは他の部門のレコードを表示または作成できなくなります。ユー

ザーは自分の部門を変更できません。この設定は、データをセグメント化するために部門

を使用している組織でのみ利用可能です。

Answer: (解答を表示する)

最新問題: 95
ユニバーサル・コンテナーズには、製品事業部とサービス事業部の2つの事業グループがあ

ります。どちらのグループも商談を追跡するために機会情報を使用しますが、各グループ

で必要とされる項目は異なります。

管理者はこの要件を満たすためにどのような2つの方法を用いるべきでしょうか？ 2つ選
択してください。

A. 2つの権限セットを作成します。
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B. 2種類のレコードタイプを作成します。
C. 2つのページレイアウトを作成します。
D. 2つのリードプロセスを作成します。
Answer: B,C (メーッセージを残す)

最新問題: 96
組織内にアカウントレコードへの閲覧アクセス権を持たないユーザーがいる場合は、アカ

ウントのOWDを次のように設定する必要があります。
A.公開閲覧専用
B.公開読み取り/書き込み/転送
C.プライベート
D.上記以外
Answer: C (メーッセージを残す)
セクション：A巻
説明／参考資料：

最新問題: 97
AppExchangeアプリケーションは、一度デプロイした後でもアンインストールできます
か？

A.いいえ
B.はい
Answer: B (メーッセージを残す)

最新問題: 98
商談が一定のしきい値に達したときにメールを送信できる機能はどれですか？

A.ビッグディールアラート
B.ビッグチケットメール
C.検証ルール
D.チャンス到来
Answer: A (メーッセージを残す)

最新問題: 99
誰が手動でレコードを共有できますか？

Answer:
レコード所有者、レコード所有者より上位の階層のユーザー、およびシステム管理者

最新問題: 100
連絡先オブジェクトについて正しいものをすべて選択してください。

A.アカウントに関連付けることができます
B.アカウントに関連付けられている必要があります
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C. 1人の連絡先が複数のアカウントに属することができます
D. 1つのアカウントに複数の連絡先を登録できます
Answer: B,D (メーッセージを残す)
セクション：第1巻

最新問題: 101
営業担当者が商談の編集権限を持ちたいが、リードのインポートはできず、アカウントの

削除もできる必要がある。これは可能だろうか？

A.はい（標準プロファイルをカスタマイズできます）
B.いいえ（リードのインポートは無効にできないため）
C.いいえ（アカウントは決して削除できません）
D.はい（カスタムプロファイルを作成する）
Answer: A (メーッセージを残す)

最新問題: 102
リードコンバージョン時に検証ルールは適用されますか？

A.年
B.はい
Answer: A (メーッセージを残す)

最新問題: 103
パートナーポータルおよび顧客ポータルのユーザーは、ログインするためにコンピュー

ターをアクティベートする必要はありません。

A.真
B.偽
Answer: (解答を表示する)

最新問題: 104
どのオブジェクトに対してビジネスプロセスがありますか？

A.ケース
B.機会
C.リード
D.アカウント／連絡先
E.ソリューション
Answer: (解答を表示する)

最新問題: 105
営業担当者が商談記録を作成する際に、重要な項目を漏れて入力してしまうことがありま

す。担当者は先に進む必要がありますが、Winは前の段階に進むことができません。
管理者はこのニーズに対応するために、どの3つの選択肢を用いるべきでしょうか？
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3つの回答を選択してください
A.ガイド付き販売を有効にする。
B.検証ルールを使用する。
C.商談パスを設定します。
D.フローを使用して必須項目を指定します。
E.ページレイアウトで必須項目を指定します。
Answer: A,B,E (メーッセージを残す)
ガイド付き販売、検証ルール、ページレイアウトの必須フィールドは、営業担当者がプロセ

スを通じて商談に取り組む際に重要なフィールドを確実に入力できるようにするために使

用できる 3つのオプションです。ガイド付き販売では、管理者はパスの各段階でプロンプ
トとガイダンスを追加して、担当者が自信を持って先に進むことができるように支援しま

す。検証ルールを使用すると、管理者は特定の基準を満たさないレコードの保存を担当者

が行わないようにすることで、データ品質とビジネスロジックを強制できます。ページレ

イアウトの必須フィールドを使用すると、管理者はレコードを保存する前に担当者が入力

する必要のある特定のフィールドを設定できます。商談パスを設定すると、担当者は各段

階で重要なフィールドを視覚化して更新できますが、必須にしたり、入力せずに先に進む

ことを防止したりすることはできません。フローを使用してフィールドを必須としてマー

クすることはできません。フローではページレイアウトやフィールドプロパティを変更で

きないためです。参照:
https://help.salesforce.com/s/articleView?id=sf.path_guided_selling.htm&type=5
https://help.salesforce.com/s/articleView?id=sf.validation_rules.htm&type=5
https://help.salesforce.com/s/articleView?id=sf.fields_defining_field_properties.htm&type=5

最新問題: 106
管理対象アプリケーションをアップグレードすると、以前にデプロイされた既存のカスタ

ムオブジェクトはすべて引き続きデプロイされます。

A.真
B.偽
Answer: A (メーッセージを残す)
セクション：第1巻

有効な ADM-201問題集は GoShiken.com が提供された合格しやすい ADM-201試験
問題集！ GoShiken.comが最新の ADM-201試験問題集を提供しています。
GoShiken.com ADM-201試験問題は最新で、解答が正確でございます。最新の
GoShiken.com ADM-201問題集をゲットする人はこちら:
https://www.goshiken.com/Salesforce/ADM-201-mondaishu.html (15330%OFF問題集溶

と正解付きで 30%ｗ特別割引コード: Freepdfdumps)
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最新問題: 107
ドリームハウス・リアルティのエージェントが、オープンハウスイベントの日程を重複して

予約してしまうという問題が発生しています。イベントマネージャーは、エージェントが

イベントの詳細を入力し、希望日をリクエストできるように、イベント登録プロセスを改

善したいと考えています。

管理者はどのようにしてこの要求に対応すべきでしょうか？

A.イベント日付フィールドを更新するためのワークフローロールを作成します。
B.キャンペーンオブジェクトに承認プロセスを作成します。
C.他のエージェントがイベントを閲覧できるように、共有ルールを作成します。
D.エージェントがイベントの日程をリクエストできるキャンペーンを作成します。
Answer: B (メーッセージを残す)
エージェントがイベントの詳細を入力し、オープンハウスイベントの日付を重複予約せず

にリクエストできるようにするために、管理者は Salesforceでマーケティングイベントを
管理するために使用されるキャンペーンオブジェクトに承認プロセスを作成する必要が

あります。承認プロセスでは、タイプやステータスなどのキャンペーンフィールドに基づ

いて入力基準を定義し、メールアラートの送信やフィールドの更新などの初期送信アク

ションを指定し、イベントリクエストをレビューして承認できる承認者を割り当て、タス

クの作成やフィールドの更新などの最終承認アクションを指定できます。ワークフロー

ルール、共有ルール、またはキャンペーンを作成しても、エージェントがイベントの日付を

リクエストしたり、重複予約を防止したりすることはできません。参照:
https://help.salesforce.com/s/articleView?id=sf.campaigns_overview.htm&type=5
https://help.salesforce.com/s/articleView?id=sf.approvals_considerations.htm&type=5

最新問題: 108
Spring 11へのアップグレード後、システム管理者はプロファイルに「レポートビルダー」権

限が表示されなくなったことに気づきました。この状況を説明しているのは次のうちどれ

ですか？

A.レポートビルダーは、グループ版およびプロフェッショナル版の組織のみが使用できま
す。

B.上記のいずれでもない。
C.レポートビルダーは、エンタープライズ版および無制限版の組織のみが使用できます。
D.旧レポートウィザードは、アクセシビリティモードのユーザーのみが利用できます。
E.レポートビルダーはSpring 11では使用されなくなりました。
F.すべてのプロファイルはデフォルトでレポートビルダーにアクセスできます。
Answer: F (メーッセージを残す)

最新問題: 109
印刷用ビューでエクスポートした場合、レポートの書式は維持されますか？

A.偽
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B.真
Answer: B (メーッセージを残す)

最新問題: 110
レコードの編集：必須項目はどの色でマークされていますか？

A.ブルー
B.赤
C.グリーン
D.黒
Answer: (解答を表示する)

最新問題: 111
Cloud kicksは、各案件に対して各メンバーが貢献した努力のレベルに基づい
て、Opportunityチームのメンバーに功績を称えたいと考えています。
管理者はこの要件を満たすためにどの機能を使用すべきでしょうか？

A.ステージ
B.スプリット
C.テイルス
D.リスト表示
Answer: B (メーッセージを残す)
分割機能は、この要件を満たすために使用すべき機能です。分割機能を使用すると、各取引

に対する各担当者の貢献度に基づいて、商談チームメンバーにクレジットを割り当てるこ

とができます。ユーザーは、収益分割やオーバーレイ分割など、さまざまな種類の分割を作

成し、各チームメンバーのクレジットの割合または金額を指定できます。参照:
https://help.salesforce.com/s/articleView?id=sf.
forecasts3_splits_overview.htm&type=5

最新問題: 112
Cloud Kicksは、営業担当者とマーケティング担当者向けに異なる選択リスト値を表示でき
る必要があります。

この要件を満たす2つの選択肢はどれですか？
2つの回答を選択してください
A. 1ページレイアウト、2種類のレコードタイプ、1つの選択リスト
B. 2種類のページレイアウト、1種類のレコードタイプ、2種類の選択リスト
C. 2つの権限セット、1つのレコードタイプ、1つの選択リスト
D.レコードタイプ1種類、プロファイル2種類、選択リスト1種類
Answer: A,D (メーッセージを残す)
営業担当者とマーケティング担当者に対して異なる選択リスト値を表示するには、レコー

ドタイプまたはプロファイルのいずれかを使用できます。

https://www.jpnpdf.com/Salesforce.ADM-201.v2026-07-03.q127-mondaishu.html
https://www.jpnpdf.com/Salesforce.ADM-201.v2026-07-03.q127-mondaishu.html
https://www.jpnpdf.com/Salesforce.ADM-201.v2026-07-03.q127-mondaishu.html
https://www.jpnpdf.com/Salesforce.ADM-201.v2026-07-03.q127-mondaishu.html


レコードタイプを使用すると、異なるプロファイルに割り当てられた異なるページレイア

ウトに対して、異なる選択リスト値を設定できます。プロファイルを使用すると、ユーザー

権限に基づいて選択リスト値を制限できます。

参考資料: https://help.salesforce.com/s/articleView?
id=sf.customize_recordtype.htm&type=5 https://help.
salesforce.com/s/articleView?id=sf.admin_profile_picklists.htm&type=5

最新問題: 113
作成時に標準レポートを使用できます

A.偽
B.真
Answer: A (メーッセージを残す)

最新問題: 114
Ursa Major Solar社のコールセンターマネージャーは、エージェントがケースの発生元、ス
テータス、担当者ごとに詳細な情報を掘り下げて確認できるケースダッシュボードを提供

したいと考えています。

管理者は、この要望を満たすためにダッシュボードに何を追加すべきでしょうか？

A.ダッシュボードフィルター
B.バケットコラム
C.ダッシュボードコンポーネント
D.組み合わせ表
Answer: A (メーッセージを残す)
説明

ダッシュボードフィルターとは、基となるレポートデータを変更することなく、1つまたは
複数のフィールド値に基づいてダッシュボードのコンポーネントをフィルタリングできる

機能です。たとえば、ダッシュボードフィルターを使用すると、ケースを発生元、ステータ

ス、または担当者別に表示できます。ダッシュボードフィルターは、フィルター名、1つまた
は複数のソースフィールド、および1つまたは複数のフィルター値で構成されます。ユー
ザーは、1つまたは複数のフィルターを適用して、ダッシュボードデータのさまざまな
ビューを表示できます。

参考資料：https://help.salesforce.com/s/articleView?id=sf.dashboards_filters.htm&type=5

最新問題: 115
管理者は、ユーザーのフィールドレベルセキュリティをどこで制御するのですか？

A.役割
B.ユーザー
C.プロフィール
D.共有ルール
Answer: C (メーッセージを残す)
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セクション：第J巻
説明／参考資料：https://help.salesforce.com/articleView?id=admin_fls.htm&type=5

最新問題: 116
標準レポートは、レポート検索から閲覧できます。

A.真
B.偽
Answer: B (メーッセージを残す)
セクション：ボリュームC

最新問題: 117
ユーザーが商談を作成しようとした際に、カスタム選択リストフィールドに入力する際に

エラーが発生しています。

ユーザーが選択リストのいずれかの値を選択すると、フィールドの上に異なるエラーメッ

セージが表示され、商談を保存できなくなります。

エラーの原因として考えられるのは何ですか？

A.ユーザーは大規模企業レコードタイプにアクセスできません。
B.選択リストフィールドに矛盾する検証ルールがあります。
C.ユーザーは選択リストフィールドにアクセスできません。
D.レコードタイプでは、2つの選択リスト値は使用できません。
Answer: B (メーッセージを残す)
セクション：ボリュームK

最新問題: 118
ある会社には「勤務時間」というカスタムフィールドがあり、システム管理者はそのフィー

ルドに負の値が入力されないように検証ルールを作成するよう指示されている。

A.労働時間 != 0
B. NOT(Hours_Worked < 0) C. Hours_Worked__C <> 0
C. Hours_Worked < 0 E. NOT(Hours_Worked__C > 0)
D. Hours_Worked__C < 0
Answer: D (メーッセージを残す)
セクション：ボリュームG

最新問題: 119
Universal Container社は、サービスチームが取引記録にアクセスできないようにしたいと
考えています。サービス利用者は取引一覧ビューにアクセスできませんが、検索機能を使

えば取引記録を見つけることは可能です。

管理者はアクセスを完全に制限するために、どのオプションを調整すべきでしょうか？

A.レコード設定と検索インデックス
B.権限とタブの表示設定

https://www.jpnpdf.com/Salesforce.ADM-201.v2026-07-03.q127-mondaishu.html
https://www.jpnpdf.com/Salesforce.ADM-201.v2026-07-03.q127-mondaishu.html
https://www.jpnpdf.com/Salesforce.ADM-201.v2026-07-03.q127-mondaishu.html


C.アプリの権限と検索語句
D.ページレイアウトとフィールドレベルのセキュリティ
Answer: D (メーッセージを残す)

最新問題: 120
Universal Container社は、サービスチームが取引記録にアクセスできないようにしたいと
考えています。サービス利用者は取引一覧ビューにアクセスできませんが、検索機能を使

えば取引記録を見つけることは可能です。

管理者はアクセスを完全に制限するために、どのオプションを調整すべきでしょうか？

A.レコード設定と検索インデックス
B.権限とタブの表示設定
C.アプリの権限と検索語句
D.ページレイアウトとフィールドレベルのセキュリティ
Answer: (解答を表示する)
権限とタブの表示設定は、管理者が特定のユーザーまたはプロファイルのレコードへのア

クセスを完全に制限するために調整できる 2つのオプションです。権限は、ユーザーがレ
コードに対して実行できる操作（作成、読み取り、編集、削除、すべて表示、すべて変更など）

を決定します。タブの表示設定は、ユーザーがアプリランチャーまたはナビゲーション

バーで特定のオブジェクトタブを表示できるかどうかを決定します。サービスユーザーま

たはプロファイルの取引レコードに対して権限とタブの表示設定を「なし」または「非表示」

に設定することで、管理者は検索などの方法で取引レコードにアクセスできないようにす

ることができます。参考資料：https://help.salesforce.com/s/articleView?
id=sf.users_profiles_permissions.htm&type=5
https://help.salesforce.com/s/articleView?id=sf.customize_tabs.htm&type=5

最新問題: 121
異なる部署のユーザーは、商談の異なるフィールドを表示および編集できます。営業チー

ムは商談のすべてのフィールドを編集できますが、サポートチームはこれらのフィールド

への読み取り専用アクセスしかできません。

これらのチームのユーザーに対するフィールドレベルのセキュリティはどこで管理されて

いますか？

A.公開グループ
B.共有ルール
C.プロフィール
D.役割
Answer: C (メーッセージを残す)
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有効な ADM-201問題集は GoShiken.com が提供された合格しやすい ADM-201試験
問題集！ GoShiken.comが最新の ADM-201試験問題集を提供しています。
GoShiken.com ADM-201試験問題は最新で、解答が正確でございます。最新の
GoShiken.com ADM-201問題集をゲットする人はこちら:
https://www.goshiken.com/Salesforce/ADM-201-mondaishu.html (15330%OFF問題集溶

と正解付きで 30%ｗ特別割引コード: Freepdfdumps)

最新問題: 122
レポートをカスタマイズする際に利用できるオプションはどれですか？（3つ選択してくだ
さい。）

A.フィールドを要約する
B.フィルターを追加する
C.グループを追加する
D.ゲージコンポーネントを追加する
E.更新時間をスケジュールする
Answer: (解答を表示する)
セクション：第J巻

最新問題: 123
Salesforceに商談レコードをインポートするには、システム管理者は以下を使用できます。
インポートウィザード。

A.真
B.偽
Answer: B (メーッセージを残す)

最新問題: 124
Cloud Kicks社は、顧客とのやり取りにおいて一貫性を保ちたいと考えています。そのため、
適切なメッセージを見つけやすくするために、カテゴリ分けされたメールチャネルでメッ

セージを送信するよう依頼しました。

この要件を満たすために、管理者はどの解決策を提案すべきでしょうか？

A.事前に構築された自動応答。
B.事前構築済みフロー
C.あらかじめ用意されたクイックテキスト
D.あらかじめ作成されたメールテンプレート。
Answer: A (メーッセージを残す)

最新問題: 125
日付付き為替レートは、以下の期間に設定できます。

A.最短1ヶ月から最長1年
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B.最短1時間から最長1ヶ月
C.最短1ヶ月、最長3ヶ月
D.一日ほど短く、永遠のように長い
E.最短1分から最長1日
Answer: D (メーッセージを残す)

最新問題: 126
WFの主な構成要素は2つあります。それは何ですか？
A.アクションと時間トリガー
B.メールアラートと現場の最新情報
C.ルールと行動
D.ルールとタスク
Answer: C (メーッセージを残す)

最新問題: 127
Cloud Kicksの管理者は、リードが作成された際に単純なフィールド更新を行う2つの古い
ワークフロールールを置き換えるよう依頼されました。これは処理時間を改善するためで

す。

管理者はワークフロー規則を置き換えるためにどのツールを使用すべきでしょうか？

A.スケジュールされたフロー
B.クイックアクションフロー
C.保存前のフロー
D.スクリーンフロー
Answer: A (メーッセージを残す)

Valid ADM-201 Dumps shared by GoShiken.com for Helping Passing ADM-201 Exam!
GoShiken.com now offer the newest ADM-201 exam dumps, the GoShiken.com
ADM-201 exam questions have been updated and answers have been corrected
get the newest GoShiken.com ADM-201 dumps with Test Engine here:
https://www.goshiken.com/Salesforce/ADM-201-mondaishu.html (153 Q&As Dumps,

30%OFF Special Discount: Freepdfdumps)

https://www.jpnpdf.com/Salesforce.ADM-201.v2026-07-03.q127-mondaishu.html
https://www.jpnpdf.com/Salesforce.ADM-201.v2026-07-03.q127-mondaishu.html
https://www.jpnpdf.com/Salesforce.ADM-201.v2026-07-03.q127-mondaishu.html
https://www.goshiken.com/Salesforce/ADM-201-mondaishu.html

